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VAN SPRONSEN QUIKSCAN



INHOUD QUICK SCAN

Bezoek bedrijf en eerste Bondige beoordeling concept
gespreksronde
Er wordt een bezoek gebracht aan de horeca op de » Bedrijffsconcept.
desbetreffende golfaccommodatie om een indruk te » Faciliteiten, oppervlaktes en capaciteit.
krijgen van het concept. Tevens vind een eerste » Assortiment en product niveau.
gespreksronde plaats met de ondernemer, bestuur of  Prijsniveau en —beleid.
management en eventuele andere relevante partijen e Marketing- en promotionele activiteiten, reviews en
(zoals bijvoorbeeld de accountant). De gesprekken gaan recensies.
in op de volgende zaken: « Pand, beschikbare ruimtes en routing van gasten.

* Prestaties van het horecabedrijf (omzetten, inkopen,
personeelsbeleid, winst).

» Visie op gerealiseerde situatie en de ontwikkelingen.

» Eventuele operationele knelpunten.

+ Eventueel beoogde oplossingen en reeds genomen
maatregelen.

Financiéle analyse Financiéle projectie
Analyse/beoordeling van : « Omzetprognose: op basis van de gerealiseerde
* Omzetontwikkeling en seizoenspatroon. omzetten uit het verleden wordt een omzetprognose
* Horecabesteding per ronde. voor de komende drie jaren opgesteld.
» Horeca omzet per dagdeel/servicemoment en inzicht « Opstellen exploitatieprognose voor de komende 3
in effectiviteit van openingstijden. jaren.
 Inslag naar omzetgroepen (keuken, dranken en

overige).

¢ Personeelskosten en managementvergoeding.

» Overige exploitatiekosten.

» Financieringsopzet en kapitaallasten.

e Pachtsom of huursom.

» Bedrijfsresultaat, nettoresultaat ten opzichte van het
omzetniveau en analyse en beoordeling van de cash
flow en betalingscapaciteit.
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